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NAKUP A PREDAJ V CF

® zakladny ciel kazdej CF je nakup, ponuka a predaj
daneho produktu

® predmet nakupu CF:
e DM
e drobny kancelarsky material
e material potrebny pre vykon €innosti

Postup pri nakupe a predaji

® Vv realnom podniku a v CF sa pri tejto Cinnosti opakuju
urcité pracovne postupy

® nosné obchodné Cinnosti v kazdej CF su nakup a predaj
— obchodné oddelenie


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

SCHEMA 1: NAKUP - ALGORITMUS PRACOVNYCH

POSTUPOV

ponuky tovarov CF
potreba nakupu?
(sklad, odd. nakupu)

ano

zauctovanie
uctaren

objednavky tovaru
nakup
(schval'uje riaditel' CF)

sklad
(prijemka, dodaci list)
ucétaren (faktura)

predavajuci —
cviéné firmy v
SR a zahranici

dodavatel
faktura, dodaci list
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SCHEMA 2: PREDAJ - ALGORITMUS PRACOVNYCH

POSTUPOV

zauctovanie
uctaren

kupujuci —
cviéné firmy v
SR a zahranici

)

doslé objednavky
sekretariat

faktura, vydajka
dodaci list

!

predaj (sklad)
marketing

faktlira a dodaci list
zakaznikovi
sekretariat
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NAKUP A PREDAJ V CF

® nakup a predaj materialu, tovaru, pripadne
sluzieb moéze uskutocnit CF (obdobne ako
realna firma) na fakturu alebo v hotovosti

® pri nakupe na fakturu — vznikad zavazok voci
dodavatelovi, pri predaji na fakturu vznika
zavazok voCi odberatelovi

® nakupom a predajom sa v CF zaobera
obchodné oddelenie


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

MARKETING V CF

O

marketing v sucasnosti — kfu€C k podnikatelskému
uspechu

v CF ma postavenie marketingoveho oddelenia ako
samostatného oddelenia svoje opodstatnenie

niektoré CF vedu marketing v ramci obchodného
oddelenia

CF (odd. Marketingu) musi pripravit marketingovu
koncepciu (imidz firmy)

marketingova koncepcia sa realizuje formou
marketingoveho mixu (4 prvky)


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

MARKETINGOVY MIX - 4 PRVKY

A.

Produkt — rozhodnutie o produkte, tvorba sortimentu,

praca s produktom, rozSirovanie sortimentu v CF

Cena — cenova politika CF, faktory ovplyviujuce
cenu, pristup k ur€ovaniu cien v CF

Komunikacia - reklama (promotion), podpora
predaja (sales promotion), praca s verejnostou
(public relations) v CF, osobny predaj

Distribucia — objem predaja, technika predaja v CF



http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

PREZENTACIA CF

® prezentaciu CF mozno hodnotit' v rovine:

e internej prezentacie
e externej prezentacie
e prezentacie celkovej Cinnosti CF

e prezetacie produktov CF (katalog)


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

PLATOBNY STYK V CF

® druhy platobného styku v CF:

e hotovostny platobny styk (pokladnica)
e Dbezhotovostny platobny styk (podnikatelsky ucet)


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

PODNIKATEL'SKY UCET

O

CF pre vykon svojej] Ccinnosti potrebuje
podnikatelsky ucet v cvicnej banke

ucty CF v SR vedie a spravuje Centrobanka pri
SCCF v Bratislave

tato banka simuluje Ccinnost realne] bankovej
Institucie

uskutoCniuje bezné bankovée operacie CF
poznamka: formulare na otvorenie uctu vznikajucej

CF je mozné stiahnut z webove] stranky SCCF
(Www.SIoV.SK)


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/

BANKOVE OPERACIE (DOKLADY)

® pokladnicny doklad Centrobanky pri SCCF

® vypis z uctu Centrobanky pri SCCF (pre CF)


http://www.esf.gov.sk/
http://www.minedu.gov.sk/
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kod banky, 1D platitefa
2222 - Trésar

] Ko banky, ID prijemeu
1000120517 2222 - Kombi

datum sumi_ transakeia tok
8.3, 2006 | 0,-5k e

. BeZny ucet slo2l pradovsetkym na prijfimanie platieb od odberatelov cviéne] firmy, ale 8] na.
oheadu zavizkov cviéne] firmy vodi dodavatelom, zamestnancom, poistovniam, dafovemu Ura-
du a pod, Cviénd firma méze vystavovat jednoduché alebo hromadné prikazy na Ghradu.

Prikaz na uhradu

Banke: Centrobanka  Ditum splamosti: 16 122008
Pobocke: Bratislava

Senica 12. 12, 2003
Miesto a ddtum vystavenia
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